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Internet of Things = Sammeln von Daten
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Künstliche Intelligenz (AI) = Daten analysieren und nutzen
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Das Zusammenspiel zwischen IoT und AI im Kontext von Industrie 4.0
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AIoT: Phase 1
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Top 3 Challenges of «Equipment Manufacturers»

Subscription Economy

Quelle: SAG
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AIoT: Phase 2
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GenAI Use Cases und Investments

Seite 9Quelle: IDC Report 2023
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AIoT: Phase 3
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Anteil Software-Entwicklung am R&D Budget
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AIoT: Phase 4+
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Die Subscription Journey
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Die Subscription-Reise hat schon längst begonnen und hält nun Einzug in Industrie-

Unternehmen
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Vom Produkthersteller zu kundenzentrierten Geschäftsmodellen
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Leistungsportfolio: Vier grundlegende Leistungstypen – X-as-a-Service
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Nutzen für “Operator” & “Equipment Maker”
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Typischer ‘linearer’ Quote-to-Cash Prozess in One-off Geschäftsmodellen
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Typischer ‘linearer’ Quote-to-Cash Prozess in One-off Geschäftsmodellen
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Quick Assessment

Auf welchem Level stehen wir?
Wo sollen wir starten?

Was machen wir wann?
Und wie machen wir es?

Was können wir optimieren?
Wie erreichen wir das gewünschte 

Subscription Maturity-Level?

Erste Inputs zu 
Subscription-Modellen.

Entwicklung erster 
Ideen.

Inspiration
Workshop

Unser Vorgehen – Ihr Weg zum Subscription-Unternehmen



Was die Zukunft bringt
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Zukunft ist kein Zufall
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